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사업계획 및 예산요약

(주)경남무역
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Ⅰ. 2022년 사업계획

 1. 경영목표와 전략

  
경영목표 3,700만불 수출 및 당기순이익 1.5억 달성    

                                       

  

국가별 맞춤형 전략수립 가공식품 주력사업 육성

○ 각 국별 위드 코로나 정책 전환에

대응한 맞춤형 전략 수립 

 - 일본은 파프리카 소비자 구매편의  

포장 및 토마토 신품종 수출확대

- 동남아는 딸기, 포도 고급 품종  

수출 비중 확대로 경쟁력 제고 

 - 미국, 태국 등 가공식품 중점시장

주력상품 안정적 공급체계 구축

○ 가공식품 안정적 수출기반 구축

으로 주력사업 육성   

 - 미국, 동남아시장 주력바이어 

연계강화로 수출품목 안정화

- 온라인 수출상담회 개최 및 비대면  

판촉전 확대로 일본, 유럽 신시장 개척  

 - 미국 최대 온라인마켓『아마존』경남

브랜드관 운영을 통한 유망품목 발굴

○ 대규모 농산물 수출을 통한 국내가격 안정

○ 농산물 수출시장의 공정한 거래질서 유지

- 민간업체의 수출가격 및 물량 담합 등 횡포방지

【참고】현대경제연구원, 금융연구원

2대 경영전략 

▷ 미국 경기회복을 위한 양적완화 정책 종료 및 금리인상

   기대감으로 달러 강세 유지 

※ 평균환율 : 2021년 1,145원 → 2022년 1,135원(1.0%↓)  

▷ 국내경제성장은 2021년 경제성장율(3.8%)대비 둔화(2.8%)

▷ 국가수출은 2021년 수출 증가율 대비 감소(21.8% → 1.0%)

2022년 경제전망
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2. 2021년 주요성과

  
 영업실적 

  

구  분 단위
2021년 2020년

실  적
전  년
대 비목 표 예 상 달성율

수 출 계 천 불 35,000 34,507 99% 31,736 109%

․농산물 〃 24,000 21,707 90% 21,614 101%

․수산물 〃 11,000 12,800 116% 10,122 126%

국내판매 백만원 5,000 6,420 128% 4,496 143%

 

○ 매출액 

- (’20년) 44,042백만원 → (’21년) 48,162백만원 예상(9%↑)

- 가공식품 및 수산물 냉동오징어 수출확대로 매출액 증가

○ 순이익 

- (’20년) 54백만원 → (’21년) 100백만원 예상(71%↑)

- 사업확대에 따른 매출이익 증가

- 코로나사태로 인한 해외출장 제한 등 경비절감 노력으로 비용 감소
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 분야별 성과  

  1. 언텍트 마케팅 활성화로 가공식품 성장기반 구축

○ 온라인 화상 회의실 구축을 통한 중소기업 제품 수시 수출 상담

※ 금년 1월 화상 회의실 구축(국비 20백만원 확보)

○ 미주, 일본, 베트남 등 신규시장 개척을 통한 수출시장 다변화 

○ (’20년) 7개국 2,000천불 → (’21년) 8개국 3,000천불 전망

 
○『울타리 USA』와 MOU체결, 3년간 500만불 수출협약  

- 미국 내 한국 농식품 최대 온라인 쇼핑몰 운영사인 울타리 USA와 

    경남 농식품 수출입 및 시장정보교환 등 공동 협력사업 확대 

2. 도·시군 화상 수출상담회 정착으로 농식품 수출기반 강화 

○ 코로나 확산에 따른 화상 수출상담회 필요시 수시 개최 

○ (’20년) 8개국, 8회 → (’21년) 10개국, 16회  

3. 2021 경남특산물박람회 성공적 개최 

○ 코로나19 특별방역지침 준수 및 사회적거리두기에 최적화된 전시장 조성

○ 라이브커머스 도입으로 참가업체 포스트 코로나 대비 마케팅 기회 제공

4. 파프리카 국가 전체 수출 감소에도 당사는 적극적인 마케팅으로 실적 증가 

○ 국내가격 불안정에도 생산농가 지속적 수출 지도

※전년 대비 수출증감률(’21.11월) : 국가전체 9.7%↓, 경남무역 1.0%↑

5. 고당도『대추방울토마토』시범재배를 통한 수출 판로 개척 

○ 창원산지 고당도 대추방울토마토『스위트니』시범재배(3,306㎡)를

통한 신품종 수출 (12월, 50천불)

농식품� 미국� 온라인시장� 진출
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3. 2022년 주요사업 추진계획

가. 사업목표 

영업목표

 ❍ 수출 37,000천불(‘21년 대비↑7%) /국내판매 6,500백만원

구   분 단 위
2022년
목  표

2021년
예  상

증 감 전 년
대 비

수

출

계 천 불 37,000 34,507 2,493 107%

농 산 물 〃 23,000 21,707 1,293 106%

수 산 물 〃 14,000 12,800 1,200 109%

국 내 판 매 백만원 6,500 6,420 80 101%

수익목표

❍ 당기순이익 150백만원

(단위 : 백만원)

항   목   별
2022년
목  표

2021년
예  상

증 감 전 년
대 비

매 출 액 50,611 48,162 2,449 105%

매출원가(△) 48,345 46,058 2,287 105%

일반관리비(△) 2,198 2,081 117 106%

영업외손익 99 91 8 109%

법인세비용(△) 17 14 3 121%

당기순이익 150 100 50 150%
   
  ※ 코로나 재확산으로 소비위축, 물류비용 증가 등 어려움이 예상되지만 

      국가별 맞춤형 전략추진으로 전년수준 이상 수익 달성 계획 수립  
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 나. 국내외 마케팅 수탁사업(도‧시군) 

도·시군 국내외 마케팅 수탁사업으로 전시박람회, 농수산물 판촉전,

수출상담회, 중소기업 해외인증 지원 등 연 30여회 추진

해외마케팅 및 수출기반조성 사업 

❍ 농수산물 판촉전 : 10회(미국, 캐나다, 일본, 중국, 동남아 등)

  ❍ 수출상담회·전시박람회 : 10회 

❍ 중소기업 해외인증 및 통·번역 지원 : 업체당 100~300만원 한도 

❍ 해외 농식품 안테나숍 운영 : 4개소 (미국 1 중국 2, 태국 1)

❍ 경남 활수산물 수출물류거점센터 수탁 관리

- ’21. 11월 거점센터 운영업체인 ㈜아라에서 베트남 첫 수출 

 - 운영업체를 통해 수요지역 수출 확대 

2022년 경남특산물박람회 개최

❍ 주최/주관 : 경상남도, 창원시 / (주)경남무역

❍ 장소/기간 : 창원컨벤션센터 / ‘22. 11. 17 ~ 11. 20(4일간)

❍ 개최규모 : 400부스, 300개 업체(18개 시군)

❍ 주요내용 : 농·수·축·임산물, 가공식품, 관광 등 홍보·판매 

미국 온라인마켓『아마존』경남 브랜드관 운영 사업 

❍ 사업대상 : 중소기업 농수산식품 및 생활용품

❍ 사업규모 : 20개사 20여 제품 내외 

❍ 사업내용 : 경상남도 브랜드관 입점 및 사업대행

경남 농산물 브랜드 육성 사업 운영 

   m 사업대상 : 경남 주소득 4개 과종 명품브랜드 육성

   m 참여농가 : 13개 시군, 243농가 / 판매목표 : 2,000백만원
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